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GSl, el proveedor de suministros
para 2.400 empresas gallegas

La firma con sede en Lalin cumple 25 anos superando los 15 millones de
facturacion, con delegaciones en Santiago y Leon y una filial en Portugal

O.P. Arca
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Argimiro Ferndndez Janeiro (Do-
z6n, 1974) no necesita mirar el ca-
lendario parasaber que el 5 de junio
del 2000 fue lunes. Tiene la fecha
grabada en su trayectoria empresa-
rial: fue el dia en que, con otras tres
personas, entr a unanave vaciaen
el poligono Lalin 2000 que pronto
llené de mercancia. Era el inicio de
Gallega de Suministros Industria-
les (GSI), una idea que el empresa-
rio habia comenzado a gestar dos
afios antes, cuando regentaba con
suhermano una pequefia ferreterfa
en Dozon y visité en el Pais Vasco
la empresa Unceta. Fue la referen-
cia de lo que él quiso hacer en Ga-
licia: «Faltaba aqui un provedor in-
tegral, non habia ninguén cun ca-
tdlogo global de produtos. Asi que
propuxenme subministrar de ferra-
xeria industrial a proteccién labo-
ral, para dar ao cliente nun s6 pro-
vedor unha cobertura integral. Asi
xurdiu GSI, con toda a ilusién e as
ganas, e un préstamo de 60.000 eu-
TOS para empezar.

Fernandez Janeiro recuerda el pri-
mer catdlogo de laempresa, con re-
cortes en blanco y negro que lle-
vaban a una imprenta corufiesa,
hasta reunir menos de 2.000 refe-
rencias. Hoy son mds de 25.000 las
que tienen en stock, y de aquellos
cuatro trabajadores iniciales GSI
ha pasado a 54 operarios en plan-
tilla, entre sus centros de Galicia,
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Leén y su filial de Portugal. La em-
presa mantiene en Lalin su plata-
forma centraly sus oficinas princi-
pales, y cuenta con delegaciones en
el santiagués poligono del Tambre
y en Leon; en Viana do Castelo estd
lasede de GSI Distribuigao, consti-
tuida en el afio 2018. Fue un salto
al mercado luso paraacompafiar a
sus clientes que se fueron a aquel
pais, sobre todo del sector auxiliar
de automocién: «Vimos a oportu-
nidade porque é un mercado atrac-
tivo, en crecemento, queddmonos
ali e estanos indo ben».

Para ser el proveedor global que

Argimiro proyectd, GSI proporcio-
na a sus clientes herramientas de
mano, eléctricas, abrasivos, equipa-
mientos de mantenimiento indus-
trial, quimicos, tornillerfa y fijacion
y todo tipo de elementos de pro-
teccion laboral. Con mds de 2.400
clientes en Galicia, abastece a doce
sectores diversificados, desde el na-
val alaautomocion, servicios, reno-
vables o alimentario. De 800.000 eu-
ros de ventas en su primer ejercicio
ha pasado a cerrar el afio 2024 con
una facturacion consolidada por
encima de los 15 millones.

El empresario apunta su idea de

ampliar mercado, pero tiene claro
que serd a través de un crecimien-
to orgdnico, descartando comprar
otras firmas: «Un crecemento na-
tural é no mercado portugués: esta-
mosimplantados nonorte e iremos
medrando cara o sur; en Espaiia, serd
por efecto mancha, desde Ledn; en
Galicia temos 0 80 % do negocio».

Enla comunidad, GSI es lider en
vending industrial. Son 80 las em-
presas que cuentan en sus instala-
ciones con mdquinas expendedo-
ras en las que sus operarios pue-
den retirar, con su tarjeta de traba-
jo, desde elementos de proteccion

Es lider de «vending»
industrial en Galicia,
cuenta con las
marcas propias
Sinexy Brea Prof y
organiza Expoferr

laboral como guantes, gafas o mas-
carillas, a suministros industriales:
«Desenvolvemos un software pro-
pio que permite d empresa parame-
trizar todo, desde decidir que mer-
cancia pode retirar cada emprega-
do ata o horario no que pode face-
lo,elevarun control en temporeal,
mesmo no seu teléfono mabil, de
todos 0s consumos e pardmetros».
Desde el 2014, la compafiia orga-
niza la feria bienal Expoferr en el
recinto ferial de Silleda: «E a feira
privada lider a nivel nacional, con
3.800 visitantes, que son clientes,
naultima edicién. Estamos GSI e os
nosos fabricantes, que achegamos
asfao cliente final». Janeiro destaca
que van de la mano de las primeras
marcas, y tienen dos propias: Sinex
y Brea Prof, que abarcan herramien-
ta de mano y eléctrica junto a pro-
teccion laboral: «Temos asi unhaal-
ternativa cun prezo un pouco mdis
econémico, pero sempre co mesmo
estandar de calidade».
Eslatrayectoria de 25 afios de una
pyme de tamafio medio, a medio
camino entre las multinacionales
y las ferreterfas locales: «E unha
posicién agridoce, pero converte-
mos en fortalezas as debilidades
deses outros dous modelos. Para
as grandes, o cliente ¢ un nimero,
mentres nés damoslle un trato per-
sonalizado, con acompafamento e
proxectos a medida; sobre os peque-
10s, n6s damos maior amplitude de
gama, apoio técnico e competimos
en prezo», seniala el gerente de GSL
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Elsistema tributario espafiol per-
mite que determinados auténo-
mos puedan tributar en el IRPF a
través del régimen de estimacién
objetiva—sistema de médulos—,
e,igualmente, puedan acogerse a
un régimen simplificado de IVA.
Esta alternativa presenta dos
ventajas: la tributacion por una
cantidad fija—no dependiente
de los ingresos y gastos del nego-
cio—ylasimplificacién, facilitan-
do la presentacién de impuestos
y la gestién contable.
Sinembargo, para acogerse a es-
te sistema tributario, el contribu-
yente debe estar dentro de unos
limites anuales de ingresos —no
pudiendo superar los 250.000 eu-
rosal afio—y, sifacturan a empre-
sas, esta cantidad no puede supe-
rar el umbral de los 125.000 euros.
La alternativa planteada, con-

Soy auténomo y desarrollo una actividad empresarial del sector
delahosteleria en el régimen fiscal de médulos. Dada la evolucién
de mis ingresos, en el ejercicio 2026 no podré seguir en dicho régi-
men. Me han comentado que podria crear una sociedad para fac-
turar a través de ella parte de mis ingresos excedentes y continuar
tributando por médulos. ;Podria acogerme a esta férmula mixta?

sistente en la creacidn de una so-
ciedad para facturar una parte de
losingresos excedentes del limite,
ha dado lugar al inicio de actua-
ciones de comprobacion por par-
te dela Agencia Tributaria. Y ello,
al entender que la empresa crea-
da ha sido constituida de forma
artificial con la finalidad de divi-
dir la actividad econdmica y per-
mitir asi que el auténomo pueda
mantenerse dentro de los limites
de la estimacion objetiva.

La respuesta de la Administra-
cién Tributaria ante esta casuisti-
cahasidolaexclusion del contri-

buyente del régimen de médulos
y la liquidacién del IVA aplican-
do el régimen general, ademas de
iniciar los correspondientes expe-
dientes sancionadores.

No obstante, dicha respuesta de
la Administracién Tributaria ha
de respetar las normas generales
antielusién previstasenla Ley Ge-
neral Tributaria. Es decir, no cabe
aplicar un régimen tributario mds
gravoso al contribuyente sin ha-
ber declarado de forma expresa
unasimulacién o un conflicto de
aplicacion delanorma. Enambos
casos, se requieren procedimien-

tos tributarios especificos que di-
cha Administracién no siempre
harespetado, y asi se ha encontra-
do con resolucionesjudiciales fa-
vorables al contribuyente por ra-
zones de procedimiento.

En definitiva, la creacion de una
sociedad para el desarrollo de la
misma actividad ejercida en régi-
men de mddulos puede derivar,
conalta probabilidad y grave ries-
go, en una actuacion de compro-
bacion tributaria que podria im-
pedir tributar por médulos, au-
mentando significativamente la
factura con Hacienda y anadien-
do el pago de las correspondien-
tes sanciones.
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Shein se plantea
cambiar Londres por
Hong Kong para su
salida a bolsa, segiin
el «Financial Times»

Redaccion
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Shein sigue dando vueltas a su estre-
no bursdtil. Después de varias idas y
venidas, el gigante del comercio chi-
no parece estar ahora plantedndose
seriamente abandonar su idea de es-
trenarse en el parqué de Londres para
escoger ahora Hong Kong como desti-
no. Tal y como desvelaba esta semana
el Financial Times, detrds de esta deci-
sién podrian estar varios desacuerdos
con los reguladores britdnicos que re-
flejan los que ya tuvo anteriormente
con los estadounidenses. Los planes
de Shein de salira bolsa datan de fina-
les del 2023. Por aquel entonces, el pri-
mer destino escogido fue Nueva York.
Unaserie de desacuerdos con los regu-
ladores, le hicieron cambiar a Londres.
La historia, ahora, parecen repetirse.



