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EL TJUE
COMO _
GARANTiIA

¢Por qué es tan importante
el Tribunal de Justicia de la
Unién Europea?

El Tribunal de Justicia de la UE
es el 6rgano que garantiza que
los paises miembros y las insti-
tuciones europeas cumplan la
legislacion. Ademds, el Tribu-
nal tiene otra importe funcion.
Eselencargado de interpretarel
Derecho de la Unién y garanti-
zar que se aplique de la misma
manera en cada uno de los pai-
ses miembros. Es decir, contro-
lasilasnormaso decisiones que
aplica un estado miembro son
acordes al conjunto de normas
elaboradas por el organismo eu-
ropeo. Por lo tanto, tiene la facul-
tad de decidir sila doctrina que
aplican losjueces espafioles, in-
cluso los del Tribunal Supremo,
es correcta o no.

En los ultimos afios, las sen-
tencias del TJUE han tenido una
enorme repercusion. Como la
reciente sentencia que examina
la contratacién temporal abusi-
vadelosempleados publicos, el
derecho delas empleadas de ho-
gar a cobrar el paro, la imposi-
bilidad de extinguir contratos
de trabajadores por incapacidad
permanente....

Pero, {cémo llega un caso al
TJUE? Cuando se presenta una
demanda ante un juzgado pue-
den surgir dudas acerca de si el
derecho aplicado en un Estado
miembro es contrario al dere-
chodelaUE. En ese caso, el juez
puede elevar una cuestion pre-
judicial al Tribunal de Justicia
de la Unién Europea para que
se pronuncie sobre la interpre-
tacién del derecho, suspendién-
dose el procedimiento de origen
hasta que resuelva la cuestion
planteada. Para ello, el juez de-
be plantearle al tribunal deter-
minadas preguntas para que las
responda y esclarezca las dudas
planteadas. En resumen, la fun-
cién del Tribunal de Justicia de
laUnién Europea esayudarare-
solver el caso planteado segin
loestablecido en el articulo 267
del Tratado de Funcionamiento
de la Union.

Unavezque el TJUE emite una
decision es de directa aplicacién
para el juez que ha planteado
la cuestion prejudicial y para
el resto de 6rganos jurisdiccio-
nales de los Estados miembros.
Porlo tanto, la trascendencia de
sus decisiones son de tal calado
que afectan a todos los ciudada-
nos de la UE.

ELIAS LLOVES SUAREZ es abogado
de Vento abogados y asesores.

Connorsa, el pulmon de Vilaboa
que fabrica 75 millones de latas

La planta que esta en la ria de Vigo tiene en la marca Cabo de Penas su
buque insignia. Distribuye su produccion a 27 paises en cinco continentes

Nieves D. Amil

I

Enlaensenada que formalariade
Vigo entre Vilaboa y Arcade estd
el pulmdn empresarial de la zona.
Connorsa daempleoa cercade 250
personas a pie de mar y elabora
mds de 75 millones de latas al afio
que distribuye en 27 paises de los
cinco continentes. Con este baile
de cifrasyase ve el alcance de una
de las principales conserveras de
las Rias Baixas y de Galicia. En el dl-
timo informe monografico sobre el
sector de las conservas de pescado
y marisco, Conservas del Noroes-
te estd entre las diez primeras con
una facturacion de 83,20 millones
de euros en el 2023, ocho mds que
el afo anterior. El rdnking lo lide-
ra el grupo Jealsa, con 775 millo-
nes, seguido de Frinsa y el Grupo
Nauterra, de Carballo.

Connorsa lleva desde 1985 dedi-
cada a la comercializacién y pro-
duccién de pescados y mariscos
en conserva. Y a punto de cum-
plir 40 afios, siguen teniendo su
base de operaciones en Vilaboa,
donde se encargan de la elabora-
cién,almacenaje y distribucion de
todas sus marcas. La mds popular
es Cabo de Pefias, una marca que
naci6 hace 125 afios, pero que des-
pués se desactivé hasta que Con-
norsa se hizo con ella y la volvié
a poner en el mercado. Hoy es su
buque insigne y estd presente en
todo el mundo, aunque la compa-
fifa abastece a otras marcas blan-

La sardinilla, en el inicio de una linea de produccion | ramon Lero

cas para las grandes empresas de
alimentacién del pais.

Elaboran hasta diez variedades,
pero su fortaleza radica en produc-
tos como el mejilldn, la sardina o
el berberecho. La escasez de los il
timos afios ha condicionado algu-
nas partidas de la gama mds alta.
En la dltima campafia del berbe-
recho de Noia arrancé y tuvo que
parar porque habia poco y peque-
fio. Este contratiempo pone en ja-
quelalinea de gran selecciony so-
lose pudo sacar al mercado laque
se elabora con el que procede de
Francia y Portugal.

Connorsa obtiene la materia pri-
ma de su entorno de «fuentes sos-
tenibles y respetuosas con el me-

dio marino». Aunque tiene en la
sardinilla, el berberecho y el me-
jillén sus principales especialida-
des, el atun se lleva casi el 70 % de
la produccioén. Es el tnico que se
cuece antes de enlatar. El resto de
productos pasan por unos hornos
industriales después de que el equi-
po que estd en las lineas de produc-
ciénloenlate y deseche el produc-
to que no estd en condiciones. En
el caso de las sardinillas incluye
un proceso en el que se le extraen
las visceras y se le corta la cabeza,
con los que después se hard hari-
na de pescado.

El empacado sigue siendo a ma-
no, de la forma tradicional, y se
combina con la dltima tecnologia

del sector para «garantizar la exce-
lencia» desde el manipulado hasta
laesterilizacion del producto final.
Entre estos procesos, lalata pasada
porlacoccidn, laincorporacién de
liquidos de cobertura o salsas que
preparan en la planta. Mds de cien
sabores se elaboran en una de las
plantas, donde el olor a pescado y
amar se esfuma para convertirse
enunaespecie de cocinaenlaque
prima el olor a puchero.

Tras el parén de Navidad, la plan-
tade Vilaboa estd ya a pleno rendi-
miento. Tienen en marcha las diez
lineas en la que trabajan mayori-
tariamente mujeres y buena par-
te de ellas con residencia en Vila-
boa. Ellas son las artifices de un
proceso que en la mayoria de las
especialidades se completa en un
dia. Ese es el tiempo que transcu-
rre desde el enlatado hasta que se
almacena en una planta con capa-
cidad para 8.600 palets.

FUTURO FRIGORIFICO

Lafdbrica ocupa una superficie de
mds de 15.000 metros cuadrados,
pero estd pendiente de que puedan
ampliar sus plantas con un frigori-
fico de mds de mil metros. Estdn a
la espera de la licencia del Conce-
llo de Vilaboa para ganar en ope-
ratividad, ya que en estos momen-
tos tienen que recurrir a frigorifi-
cos externos que le generan unos
gastos que podrian ser prescindi-
bles con la puesta en marca de los
nuevos planes.

CONSULTORIO EMPRESARIAL
SOFTWARE LIBRE E INFRACCION DE LICENCIAS

El softwarelibre es aquel desarro-
1lado a traves de una colaboracién
abiertay disponible de forma gra-
tuita, permitiendo un uso gratuito
que autoriza su utilizacién, anali-
sis, modificacion y redistribucién.
Por el contrario, el software de c6-
digo cerrado es aquel cuyo propie-
tario lo vende a los usuarios y, ge-
neralmente, no estd permitida su
modificacidn, ni redistribucion.
El hecho de que permita su uso
gratuito, no supone que no esté
sujeto a condiciones y limitacio-
nes, pues su titular puede estable-
cerrestricciones por diversas razo-
nes, que han de ser respetadas por
los usuarios finales.
Talesrestricciones se concretan
enlasrespectivas licencias del soft-
ware abierto, las cuales pueden
clasificarse, en funcion de su gra-

Soy administrador de una empresa en la que utilizamos softwa-
re libre en el desarrollo de nuestras aplicaciones. Hemos recibi-
do una comunicaciéon de una compaiia titular de una aplicacién
advirtiéndonos sobre las responsabilidades en que podriamos in-
currir si utilizamos su software de manera indebida ;Qué tipo de
limitaciones tiene en uso del software libre? ;Qué consecuencias
podria llegar a tener un uso indebido para mi empresa?

do de permisividad, como permisi-
vas o protectoras. Laslicencias son
un contrato entre el propietario
de esta herramienta y el usuario
—por tanto, de obligado cumpli-
miento para ambas partes— que
establece los derechos, obligacio-
nes y responsabilidades del pro-
pietario y, también, del usuario.
Por tanto, las limitaciones son
las que resulten de los términos
delasrespectivaslicencias de uso,
las cuales deben ser respetadas. En

caso contrario, el titular puede exi-
gir sucumplimiento por viajudi-
cial, e incluso reclamar las conse-
cuencias derivadas de su incum-
plimiento, tanto econémicas—en
forma de indemnizacién de dafios
y perjuicios—, como de otro tipo.

Incluso en el caso de que el soft-
ware de titularidad ajena no esté
protegido legalmente, ni sujeto a
una licencia de uso, tampoco cabe
usarlo libremente; pues solo que-
da autorizado el uso con una li-

cencia que permita su utilizacion.
En definitiva, el uso de softwarede-
be sujetarse a las condiciones de
uso incluidas en la misma. Cual-
quier empresa que utilice este ti-
po de licencias debe asegurarse
de que su uso respeta los térmi-
nos establecidos por el propieta-
rio; en otro caso, podria enfren-
tarse a una reclamacién con gra-
ves consecuencias legales y eco-
ndémicas, ademds de operativas
—dado que el titular del software
podria solicitar el cese inmediato
en su utilizacién y, con ello, para-
lizar o dificultarlaactividad de la
empresa usuaria—.
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